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หลกัการและเหตผุล 

 ลูกคา้ในยุคปจัจุบนันี้มคีวามเขา้ถึงขอ้มูลต่อสนิคา้หลากหลายประเภท จงึไม่เป็นการแปลกเลยว่านักขายในยุค

ปจัจุบนันัน้จะตอ้งแขง่ขนักนัเป็นอยา่งมาก นกัขายพยายามมาตัง้แต่อดตีทีจ่ะงดักลยทุธม์าเพื่อตอบโจทยล์ูกคา้ทีย่นือยู่เบื้อง

หน้าแต่การขายมไิดพ้ฒันาไปเพยีงฝา่ยเดยีว ลกูคา้เองกม็กีารพฒันาในรปูแบบของการตดัสนิใจซื้อเช่นเดยีวกนั การขายใน

ยุคนี้พฒันาไปไกลแต่ยงัคงยดึตดิในรูปแบบทีต่ายตวัหาได้มคีวามแปลกใหม่แต่อย่างใด สาเหตุเพยีงเพราะนักขายในยุค

ปจัจุบนัเน้นทีค่วามคดิจะขายโดยไมเ่น้นทีค่วามเหมาะสมของลูกคา้ ถงึเวลาแลว้ทีน่ักขายจะตอ้งเดนิออกนอกกรอบเป็นนัก

ขายทีก่ลา้จะคดิกลยทุธร์ปูแบบทีแ่ตกต่าง 

 

 

วตัถปุระสงค ์

 เพื่อให้ผู้เขา้รบัการอบรมพฒันาทกัษะการขายให้เป็นระบบตามกระบวนการขาย เพื่อให้สามารถเขา้ใจความ

ตอ้งการของลกูคา้ไดด้ยีิง่ขึน้ 

 เพือ่พฒันาทกัษะดา้นการใหค้าํปรกึษาการขาย  เพือ่ใหพ้นกังานขายเปรยีบเสมอืน “คู่คดิ” หรอื “ทีป่รกึษาการขาย” 

ใหก้บัลกูคา้ สามารถใหค้าํแนะนําการใชไ้ดต้รงกบัความตอ้งการของลกูคา้ 

 เพือ่เป็นการสรา้งแรงจงูใจและทศันคตทิีด่ต่ีออาชพีการขาย 

 เพือ่พฒันาสรา้งสรรคร์ปูแบบการขายใหม่ๆ  ใหต้อบโจทยล์กูคา้ยคุปจัจุบนัมากยิง่ขึน้ 

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม นําความรูท้ีไ่ดไ้ปพฒันาหรอืปรบัปรงุกระบวนการขายและการตดิตามหลงัการขาย 

 เพือ่ใหเ้กดิความประทบัใจในระยะยาว และเกดิการซือ้ซํ้าและบอกต่อในอนาคต 
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Training Center Service 

ผู้ท่ีควรเข้าร่วมสมัมนา  

 เจา้ของกจิการ  

 หวัหน้าฝา่ยขาย  

 หวัหน้าฝา่ยการตลาด  

 ฝา่ยบุคคลทีต่อ้งการหาหลกัสตูรแนวใหมเ่พือ่พฒันา

บุคลากรในองคก์ร  

 เจา้หน้าในองคก์รทัว่ไป / ผูส้นใจทัว่ไป  

 

หวัข้อการฝึกอบรม 

 ประสบความสาํเรจ็ดา้นการขายดว้ย Creative Selling 

 การขายงา่ยหรอืยาก  

 การสรา้งแรงบนัดาลใจ (Positive Thinking) 

 ลกูคา้เปลีย่น เราตอ้งเปลีย่น (Sales 1.0, 2.0 & 3.0) 

 วธิฝึีกใหม้คีวามคดิสรา้งสรรค ์(วธิกีารขายแบบใหม ่มุง่เน้นลกูคา้เป็นหลกั) 

 PDCA VS  Sales Process (การเรยีนรูจ้ากขอ้ผดิพลาด) 

 อปุสรรค VS วธิกีาํจดัปญัหา (Consultative Sales) 

 เจรจาแบบรูใ้จลกูคา้ (Negotiation) 

 ประสานรอยต่อดว้ยความเอาใจใสเ่พือ่การบอกต่อ 

 

วิทยากร   อาจารยป์ระเสริฐ สขุไพบลูยก์ลุ  

ประวติัการศึกษา  

ระดบัปรญิญาตร ีBachelor of Science Program (B.Sc.)  
ระดบัปรญิญาโท Master of Business Administration (M.B.A)  
ประสบการณ์ด้านการทางาน  

 ประสบการณ์การสอนกว่า 10 ปี ดา้นการขาย, การตลาด, การบรกิารและ Team Building จาก
แบรนดย์กัษ์ใหญ่ต่างๆ ทีม่กีารว่าจา้งอยา่งต่อเนื่อง อาท ิToyota, Toyota Sure, Lexus, 
Nessan, kasikorn bank, Krungthai bank, MBK Center, Paradise Park, Parin Siri, TOT, 
WDI ฯลฯ  

 วทิยากรและทีป่รกึษาดา้นการขายและการตลาดใหแ้กห่น่วยงานภาครฐัและเอกชน  
 ผลงานการเขยีนหนงัสอื: SALES 2 (กลยทุธน์กัขายในปจัจบุนั) 

 

สอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมท่ี 

 สถาบนัฝึกอบรม เทรนน่ิง เซน็เตอร ์เซอรวิ์ส (TCS) )บริษทั อาภาฉาย จาํกดั(  
Tel No. 0-2736-0408             Fax No.02-736-0050           e-mail: admin@trainingservice.co.th 

id-line: pisit131918 
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